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La oficina de farmacia de la pro-vincia de Barcelona goza de muybuena salud. Así lo ponen demanifiesto los datos facilitados aEGpor Farmaconsulting,empresalíder del mercado español de tran-sacciones de oficinas de farmacia,que reflejan que en los últimosseis años el número de peticionesse han incrementado un 51,5 porciento, con lo que en la actualidadse sitúan en 2.294 demandas.Cabedestacar que durante el últimoaño este número de demandas seincrementó en 120, de las que 79correspondieron a profesionalesfarmacéuticos barceloneses.A dis-tancia se situaron los boticariosmadrileños, con seis peticiones decompra.Respecto al perfil del compra-dor, se debe señalar que el 55,8por ciento de los peticionariosfueron hombres, con una mayoríade profesionales de edades com-prendidas entre los 30 y 40 años(27,5 por ciento) y demandantesde una farmacia con una factura-ción de entre 150.000 y un millónde euros (el 74,1 por ciento).

El interés por adquirir una farmacia en la provinciade Barcelona aumenta a un ritmo constante

La próxima semana, la evolución del crecimiento de demanda de la provincia de Toledo.

Evolucióndel crecimientode la demandaanual de farmacia:Barcelona
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n En el últimoañofueron 120 losfarmacéuticosinteresados enadquirir una botica

Evolución de la demanda de farmacia en Barcelona desde el 2005Datos del 01/01/11 al 19/01/12
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Provincia de residenciaClasificación de los inversores por edad y sexo

120
Barcelona . . . . . . . . . .79
Madrid . . . . . . . . . . . . .6
Tarragona . . . . . . . . . .4
Valencia . . . . . . . . . . . .3
Murcia . . . . . . . . . . . . .3
Cádiz . . . . . . . . . . . . . . .3

Lérida . . . . . . . . . . . . . .3
Sevilla . . . . . . . . . . . . .2
Gerona . . . . . . . . . . . . .2
Orense . . . . . . . . . . . . .1
Otras . . . . . . . . . . . . . .14
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En los últimos seis años se ha incrementado en un 51,5 por ciento los farmacéuticos interesadosen comprar farmacia en la provincia de Barcelona. A este respecto, en la actualidadFarmaconsulting Transacciones tiene a 2.294 solicitantes.
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Los farmacéuticos residentes en la provincia de Barcelonafueron los más interesados en adquirir una oficina defarmacia barcelonesa, con una representación del 65,8 porciento.
El perfil de farmacia más demandado en la provincia de Barcelona tiene unafacturación media-alta de 150.000 a 1.000.000 de euros, con unarepresentación del 74,1 por ciento


