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A ritmo lento pero seguro. Así se

puede calificar el incremento en el

número de demandas de compra

de una oficina de farmacia en la

provincia de Toledo.Y es que, tal y

como demuestran los datos facili-

tados a EG por la compañía líder

en el mercado español de transac-

ciones de oficinas de farmacia,

Farmaconsulting, durante los últi-

mos seis años cerca de 600 farma-

céuticos han presentado solicitu-

des de compra de una botica tole-

dana, lo que significa que ya está

registradas 1.993 solicitudes.

A este respecto, cabe destacar

que durante el último año se pre-

sentaron 42 peticiones, de las cua-

les 19 correspondieron a farma-

céuticos residentes en la Comuni-

dad de Madrid, a los que siguieron

los boticarios locales, con nueve

peticiones. Asimismo, y en rela-

ción con el perfil del demandante,

en su mayoría fueron hombres

(61,9 por ciento), de entre 30 y 40

años (un 45,2 por ciento) y deman-

dantes de una botica con una fac-

turación entre 150.000 y un millón

de euros (73,6 por ciento).

En los últimos seis años cerca de 600 farmacéuticos
se interesaron por comprar una botica en Toledo

La próxima semana, la evolución del crecimiento de demanda de la provincia de Orense.
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Evolución de la demanda de farmacia en Toledo desde el 2005
Datos del 01/01/11 al 19/019/12
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Provincia de residenciaClasificación de los inversores por edad y sexo

42
Madrid . . . . . . . . . . . .19

Toledo . . . . . . . . . . . . .9

Valencia . . . . . . . . . . . .2

Ávila . . . . . . . . . . . . . . .2

Salamanca . . . . . . . . . .1

Murcia . . . . . . . . . . . . .1

Cáceres . . . . . . . . . . . . .1

Jaén . . . . . . . . . . . . . . .1

Cádiz . . . . . . . . . . . . . . .1

Guadalajara . . . . . . . . .1

Otras . . . . . . . . . . . . . . .4
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En los últimos seis años el ritmo de demanda anual de una oficina de farmacia en la provincia de
Toledo ha sido lento, pero, no obstante, en este periodo se han registrado cerca de 600
farmacéuticos más que han mostrado su interés en comprar una botica toledana.
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Durante el último año los farmacéuticos residentes en la
Comunidad de Madrid fueron los más interesados en
comprar farmacia en la provincia de Toledo, seguidos de los
farmacéuticos locales.

El perfil de farmacia más demandado en la provincia de Toledo tiene una
facturación media-alta de 150.000 a un millón de euros, con una
representación del 73,6 por ciento.


