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LA BOLSA DE LA FARMACIA Perfil de lademanda de Barcelona

La demanda de farmacias en Barcelona
procede sobre todo de la propia provincia

LA MAYORIA DE LOS FARMACEUTICOS INTERESADOS TIENE ENTRE 30Y 40 ANOS

La demanda de ofici-
nas de farmacia en
Barcelona se concentra
principalmente en la pro-
pia provincia. El 51,81 por
ciento de los farmacéuti-
cos interesados en invertir
en esta zona reside en ella.
Elresto de los potenciales
compradores estd bastan-
te repartidos por la geo-
grafia espafiola, siendo las
principales provincias de
procedencia Valencia
(7,91 por ciento), Madrid
(5,76 por ciento) y Gerona
(2,41 por ciento).

Mas del 75 por ciento

Barcelona no poseen ofi-
cina de farmacia.

En cuanto a la distribu-
cion por edades y sexos,
cabe destacar que la
mayoria de los deman-
dantes se encuentra en la
franja de edad que va de
los 30 alos 40 anos. En
edades mas avanzadas se
observa un namero lige-
ramente mayor de muje-
res que de hombres.

Las farmacias més soli-
citadas tienen un volumen
de facturacion de entre
300.000y 700.000

de los farmacéuticos inte-
resados en invertir en

Datos facilitados por:
Farmaconsulting Transacciones

Sector de la oficina de farmacia en
la provincia de Barcelona

+

[ ]
[}

(O
(]

o

Oficinas de farmacia

Farmacéuticos en oficina de farmacia
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Poblacién residente en la provinvia
5.226.354

Ratio de habitantes por farmacia

Oficinas abiertas durante el afio 2005

05

Oficinas abiertas durante el afio 2006

Evoluci6n de la incorporacion de compradores
para Barcelona
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La incorporacién de nuevos compradores interesados en
Barcelona ha sido constante durante los tres Gltimos afios.

Localizacion de la demanda para Barcelona

Mapa de la densidad de la demanda en cada provincia
(Divisién por tramos)
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El mapa representa la provincia de residencia y la
densidad de los compradores que demandan oficina de
farmacia en Barcelona. Méas del 48% reside fuera.

Solicitud de los Inversores por tramo de facturacion
de la farmacia

1400 Clasificacion por facturacién anual
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1000 A 0€  150.000€
800 B 150.000€  300.000€
600 C  300000€  500.000€
D  500.000€  700.000€
400 E  700.000€ 1000.000€
200 F 1000.000€ 1500.000€
0 G 1500.000€ 2.000.000€
A B CDEFGH H 2.000.000€ enadelante

Las farmacias con el mayor nivel de demanda se encuentran en
un volumen de facturacion inferior a 1 millon €, aunque los
tramos superiores tampoco tienen un interés desdefable.

Farmacéuticos en Espafia
que desean invertir en Barcelona
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De los posibles inversores, hay 408 que ya tienen financiacion, ya
que poseen farmacia. El resto (1.501) la consiguen a través de las
entidades financieras que colaboran con Farmaconsulting.

La proxima semana, la demanda de la provincia de Caceres.

Farmacias demandadas en cada provincia
(Datos de las 16 provincias que mas demandan)

Barcelona 989 51,81%
Valencia 151 791%
Madrid 110 5,76%
Gerona 46 2,41%
Tarragona 40 2,10%
Zaragoza 33 1,73%
Lérida 29 1,52%
Alicante 27 1,41%
Granada 25 1,31%
Castellén 25 1,31%
Sevilla 24 1,26%
La Corufia 22 1,15%
Murcia 21 1,10%
Baleares 21 1,10%
Salamanca 17 0,89%
Alava 17 0,89%
Otros 312 16,34%

Inversores clasificados por el nimero de farmacias
que han analizado
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Cada comprador analiza en Espafia una media 22,7 farmacias
antes de tomar una decision. Farmaconsulting ha preparado en
Barcelona a 1.118 farmacéuticos que han analizado mas de 20.

Clasificacion de los compradores
por edad y sexo
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La mayorfa de los compradores tiene entre 30 y 40 afios. En
edades superiores aumenta ligeramente el nimero de mujeres.

‘ www.farmaconsulting.es
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