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LA BOLSA DE LA FARMACIA Perfil de la demanda de Cuenca

Solo el 3,78% de quienes demandan una
farmacia en Cuenca reside en la provincia

MUJER, ENTRE 30Y 40 ANOS, PERFIL PREDOMINANTE ENTRE LOS INVERSORES

La provincia de
Cuenca es una de las que
presenta una demanda
mas reducida procedente
de su misma comunidad
auténoma. El 32,73 por
ciento de los farmacéuti-
cos interesados en adqui-
rir una oficina de farmacia
en esta zona reside en
Madrid, y el 11,60 por
ciento en Valencia. En ter-
cer lugar se sittian los
inversores procedentes de
Granada (5,40 por cien-
to). Tan sélo el 3,78 por
ciento de los posibles
compradores vive en

residencia en Albacete
(3,42 por ciento).

El perfil més tipico de
los demandantes es el de
una mujer de entre 30y
40 afios, y una aplastante
mayoria de inversores
analiza més de 20 oficinas
de farmacia antes de deci-
dirse por comprar.

Aligual que ocurre en la
mayoria de las provincias,
las farmacias mas solicita-
das son aquellas que se
encuentran en un nivel de
facturacion inferior a un
millon de euros.

Cuenca, cifra muy similar
ala de quienes tienen su
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Sector de la oficina de farmacia en
la provincia de Cuenca
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Evoluci6n de la incorporacion de compradores
para Cuenca
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La incorporacién de nuevos compradores interesados en
Cuenca ha sido constante durante los tres Giltimos afios.

Localizacion de la demanda para Cuenca

Mapa de la densidad de la demanda en cada provincia
(Divisién por tramos)
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El mapa representa la provincia de residencia y la
densidad de los compradores que demandan oficina de

farmacia en Cuenca. Mas del 96% reside fuera.

Solicitud de los Inversores por tramo de facturacion

de la farmacia

800 Clasificacion por facturacién anual
Tipo desde hasta
G A 0€  150000€
B 150.000€  300.000€
400 C  300000€  500.000€
D  500.000€  700.000€
200 E  700.000€ 1000.000€
F 1000.000€ 1500.000€
0 =l G 1500.000€ 2.000.000€
A B CDEFGH H 2.000.000€ enadelante

Las farmacias con el mayor nivel de demanda se encuentran en
un volumen de facturacion inferior a 1 millén €, aunque los
tramos superiores tampoco tienen un interés desdefable.

Farmacéuticos en Espafia
que desean invertir en Cuenca
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De los posibles inversores, hay 239 que ya tienen financiacion, ya
que poseen farmacia. El resto (874) la consiguen a través de las
entidades financieras que colaboran con Farmaconsulting.

La proxima semana, la demanda de la provincia de Asturias.

Farmacias demandadas en cada provincia
(Datos de las 16 provincias que mas demandan)

Madrid 364 32,73%
Valencia 129 11,60%
Granada 60 5,40%
Cuenca 42 3,78%
Albacete 38 3,42%
Sevilla 36 3,24%
Barcelona 34 3,06%
Toledo 27 2,43%
Guadalajara 26 2,34%
Ciudad Real 23 2,07%
Alicante 20 1,80%
Zaragoza 19 1,71%
Jaén 19 1,71%
Salamanca 18 1,62%
Murcia 18 1,62%
La Coruia 16 1,44%
Otros 223  20,05%

Inversores clasificados por el nimero de farmacias
que han analizado
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Un comprador analiza en Espafia una media de 22,7 farmacias
antes de tomar una decision. Farmaconsulting ha preparado a
885 personas que analizaron mas de 20 farmacias de Cuenca.

Clasificacion de los compradores
por edad y sexo
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Mujer entre 30 y 40 afios, perfil mas habitual de los
farmacéuticos que buscan una oficina de farmacia en Cuenca.

www.farmaconsulting.es

[+ Club de la Farmacia

Un dlub pensado por profesionales para profesionales

patrocina la seccion “La Bolsa de la Farmacia®
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