EL GLOBAL. 15 AL 21 DE ENERO DE 2007

FARMACIA @—35

LA BOLSA DE LA FARMACIA Perfil de lademanda de Huesca

Las farmacias mas solicitadas en Huesca
tienen una facturacion inferior a 700.000 €

GRAN PARTE DE LOS COMPRADORES VIVE EN MADRIDY ZARAGOZA

Elinterés por adqui-
rir una oficina de far-
macia en Huesca ha
experimentado un
aumento constante en los
tres Gltimos afios, aunque
no tan acusado como en
otras zonas de Esparia. El
nimero de inversores que
demandaban un estable-
cimiento en esta provincia
en 2004 ascendia a 502,
mientras que en 2006
subib hasta los 694.

Uno de los datos mas
destacables de la deman-
da en Huesca es que mas

ella. Por lo tanto, sola-
mente un 5,62 por ciento
de estos farmacéuticos
vive en Huesca. Las prin-
cipales provincias de resi-
dencia de los demandan-
tes son Madrid (15,13 por
ciento), Zaragoza (9,08
por ciento) y Barcelona
(7,20 por ciento).

Por otra parte, la gran
mayoria de los farmacéu-
ticos que quieren invertir
en esta provincia cuentan
con financiacién propia,
ya que poseen oficina de
farmacia.

del 94 por ciento de quie-
nes quieren invertir en la
provincia reside fuera de

Datos facilitados por:
Farmaconsulting Transacciones

Sector de la oficina de farmacia en
la provincia de Huesca

+

[ ]
[}

O
(]

o

Oficinas de farmacia
Farmacéuticos en oficina de farmacia
Poblacion residente en la provinvia

214.136

Ratio de habitantes por farmacia

Oficinas abiertas durante el afio 2005
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Evoluci6n de la incorporacion de compradores
para Huesca
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La incorporacién de nuevos compradores interesados en
Huesca ha sido constante durante los tres ltimos afios.

Localizaciéon de lad

Mapa de la densidad de la demanda en cada provincia
(Divisién por tramos)
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El mapa representa la provincia de residencia y la
densidad de los compradores que demandan oficina de
farmacia en Huesca. Mas del 94% reside fuera.

Solicitud de los Inversores por tramo de facturacion
de la farmacia

Clasificacion por facturacién anual

Tipo desde hasta
A 0€  150.000€
B 150.000€  300.000€
C  300.000€  500.000€
D  500.000€  700.000€
E  700.000€ 1000.000€
F 1000.000€ 1500.000€
G 1500.000€ 2.000.000€
A B CDEFGH H 2.000.000€ enadelante

Las farmacias con el mayor nivel de demanda se encuentran en
un volumen de facturacion inferior a 700.000 €, aunque los
tramos superiores tampoco tienen un interés desdefiable.

Farmacéuticos en Espafia
que desean invertir en Huesca
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De los posibles inversores, hay 185 que ya tienen financiacion, ya
que poseen farmacia. El resto (509) la consiguen a través de las
entidades financieras que colaboran con Farmaconsulting.

La proxima semana, la demanda de la provincia de La Coruiia.

emanda para Huesca

Farmacias demandadas en cada provincia
(Datos de las 16 provincias que mas demandan)

Madrid 105 15,13%
Zaragoza 63 9,08%
Barcelona 50 7,20%
Huesca 39 5,62%
Valencia 36 5,19%
Navarra 24 3,46%
Sevilla 23 3,31%
Granada 22 3,17%
Teruel 21 3,03%
Lérida 21 3,03%
Vizcaya 20 2,88%
Alava 20 2,88%
Guipuzcoa 17 2,45%
Salamanca 16 2,31%
Murcia 14 2,02%
La Corufia 13 1,87%
Otros 190 27,38%

Inversores clasificados por el nimero de farmacias
que han analizado
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Un comprador analiza de media 22,7 farmacias antes de tomar
la decision de invertir. Farmaconsulting ha preparado a 557
farmacéuticos que han analizado mas de 20 farmacias.

Clasificacion de los compradores
por edad y sexo
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La mayoria de los farmacéuticos interesados en la provincia de
Huesca tiene entre 30 y 40 afios.

‘ www.farmaconsulting.es
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@+ Club de |la Farmacia
Un club pensado por profesionales para profesionales

El Club de la farmacia patrocina

a seccion: La Bolsa de la farmacia

www.almirall.es



