
Salamancaes unade
las provincias en las
que se registra unmayor
número de inversores
procedentes de otras
zonas de la geografía
española. Así, más del 82
por ciento de quienes
quieren adquirir una ofi-
cina de farmacia en Sala-
manca vive en otra pro-
vincia.Madrid encabeza
la demanda, con un 20,72
por ciento de solicitantes.
Le siguen a cierta distan-
cia Zamora, con un 5 por
ciento, yCáceres, con un
4,28 por ciento.
El 55 por ciento de los
potenciales compradores

tiene entre 30 y40 años y
el porcentaje demujeres
demandantes va en
aumento amedidaque
avanza su edad.
Farmaconsulting tenía
registrados 981 compra-
dores interesados en
adquirir una oficina en
Salamanca en el año
2004. La cifra ascendió a
1.423 en 2006, lo que
muestra que, al igual que
en lamayoría de las pro-
vincias, el aumento del
número de inversores ha
sido constante.

LA BOLSA DE LA FARMACIA Perfil de la demanda de Salamanca

Más del 20% de quienes desean adquirir una
farmacia en Salamanca reside en Madrid

El mapa representa la provincia de residencia y la
densidad de los compradores que demandan oficina de
farmacia en Salamanca.

Madrid 295 20,72%

Salamanca 250 17,56%
Zamora 72 5,06%
Cáceres 61 4,28%
Valladolid 47 3,30%
Ávila 42 2,95%
León 40 2,81%
Granada 38 2,67%
Barcelona 35 3,46%
Asturias 33 2,32%
Sevilla 33 2,32%
Badajoz 31 2,18%
La Coruña 29 2,04%
Zaragoza 28 1,97%
Valencia 23 1,62%
Toledo 23 1,62%
Otros 344 24,16%

79,2%

Farmacéuticos en España
que desean invertir en Salamanca

De los posibles inversores, hay 368 que ya tienen financiación, ya
que poseen farmacia. El resto (1.055) la consiguen a través de las
entidades financieras que colaboran con Farmaconsulting.
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La incorporación de nuevos compradores interesados en
Salamanca ha sido constante durante los tres últimos años.
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Clasificación de los compradores
por edad y sexo

El porcentaje de mujeres que demandan farmacia va
aumentando según avanza la edad.

ENTORNO AL 82% DE LOS INVERSORES VIVE FUERA DE LA PROVINCIA
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Las farmacias con el mayor nivel de demanda se encuentran en
un volumen de facturación inferior a 1 millón €, aunque los
tramos superiores tampoco tienen un interés desdeñable.

Clasificación por facturación anual

Tipo desde hasta
A 0 € 150.000 €

B 150.000 € 300.000 €

C 300.000 € 500.000 €

D 500.000 € 700.000 €

E 700.000 € 1.000.000 €

F 1.000.000 € 1.500.000 €

G 1.500.000 € 2.000.000 €

H 2.000.000 € en adelante

Solicitud de los Inversores por tramo de facturación
de la farmacia

Inversores clasificados por el número de farmacias
que han analizado

Un comprador analiza de media 22,7 farmacias antes de tomar
la decisión de invertir. Farmaconsulting ha preparado a 1.074
farmacéuticos que han analizado más de 20 farmacias.
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Localización de la demanda para Salamanca

Oficinas de farmacia
202

Farmacéuticos en oficina de farmacia
393

Población residente en la provinvia
348.833

Ratio de habitantes por farmacia
1.424

Oficinas abiertas durante el año 2005
5

Oficinas abiertas durante el año 2006
2

Mapa de la densidad de la demanda en cada provincia
(División por tramos)

Farmacias demandadas en cada provincia
(Datos de las 16 provincias que más demandan)
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Evolución de la incorporación de compradores
para Salamanca

Sector de la oficina de farmacia en
la provincia de Salamanca
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Farmaconsulting Transacciones
Datos facilitados por:

Lapróximasemana, la demandade la provincia deHuesca. www.farmaconsulting.es

Inversores clasificados por el número de farmacias
que han analizado

Un comprador analiza de media 22,7 farmacias antes de tomar
la decisión de invertir. Farmaconsulting ha preparado a 1074
farmacéuticos que han analizado más de 20 farmacias.
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